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タップ 経営分析システム

事業計画作成

シミュレーション販売情報

管理会計情報

分析
･販売
･収支
･予実

予算

業務や業績に対する詳細な分析に
基づいた意思決定からアクションへ

PDCAサイクルのシステム化を実現

業務や業績に対する詳細な分析に
基づいた意思決定からアクションへ

PDCAサイクルのシステム化を実現

経営戦略に役立てる！
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ホテル情報システム相互関連図

フロントシステム

顧客情報

顧客実績

売掛管理

顧客情報
（会員）

付帯施設
（ｺﾞﾙﾌ・ｴｽﾃ(SPA)）

婚礼宴会

実績管理

Ｆ Ｂ Ｃ

支払管理

自動仕訳 財務経理

人事給与

管理会計
ユニフォームシステム

経営分析
売上
ﾃﾞｰﾀ

宿掛
ﾃﾞｰﾀ

宴会掛ﾃﾞｰﾀ

売掛ﾃﾞｰﾀ

入金
ﾃﾞｰﾀ

原価/費用

ﾃﾞｰﾀ

出庫ﾃﾞｰﾀ

ﾒﾆｭｰ別売上ﾃﾞｰﾀ

売上/決済ﾃﾞｰﾀ

売上/決済

ﾃﾞｰﾀ

支払ﾃﾞｰﾀ

買掛
ﾃﾞｰﾀ

資材管理

仕訳ﾃﾞｰﾀ支払ﾃﾞｰﾀ

振込ﾃﾞｰﾀ（ﾌｧｲﾙ転送，FD，MT，依頼書）

仕訳ﾃﾞｰﾀ

部門P/Lﾃﾞｰﾀ

実績ﾃﾞｰﾀ

銀 行

レストランPOS
（売店）

販売実績データ

インターネット
予約

予約管理

フ ロ ン ト
会計

外部予約
ｲﾝﾀｰﾌｪｰｽ

※黄色部分は他社システム

CTI

公衆回線網

CTI情報
受け渡し

外部予約システム
・TL-X、TL-Ⅲ
・外部ｲﾝﾀｰﾈｯﾄ予約

（自社ｻｲﾄ、ｻｲﾊﾞｰｴｰｼﾞｪﾝﾄ）

予約サイトコントローラ
（手間いらず、楽じゃん）

インターネット

宿泊予約サイト宿泊予約サイト

宿泊予約サイト宿泊予約サイト

MARKS Navigator
（ﾚﾍﾞﾆｭｰﾏﾈｼﾞﾒﾝﾄ）
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タップ 経営分析システム（概要図）

宿泊

婚礼宴会

レストラン

ショップ

自動集計

販
売
実
績
情
報

販
売
実
績
情
報

過
去
年
度
実
績

過
去
年
度
実
績

財務経理

管理会計

販売分析

販売予測

管理系分析

予算シミュレーション予算シミュレーション
ホテル構外

・本社
・本部

ホテル構外
・本社
・本部

デスクの端末デスクの端末

損益･資産情報損益･資産情報

ユニフォーム情報ユニフォーム情報

営業系システム 管理系システム
営業系情報は宿泊ナイトバッ
チ時に自動作成

管理系情報は財務経理月次
集計､管理会計の残高集計
処理時に自動作成
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タップ 経営分析システム

ＰＤＣＡサイクルの流れを汲んだシステム構築

PLANPLAN

DODO

CHECKCHECK

ACTIONACTION

各部門での積上げ目標
（予算積算→目標利益）

各部門での積上げ目標
（予算積算→目標利益）

経営者が設定した目標
（目標利益→売上予算）

経営者が設定した目標
（目標利益→売上予算）

部門別予算部門別予算

部門別実績部門別実績

予算シミュレーション

ホテル営業活動

売上・費用分析
（予算・実績対比）

売上・費用分析
（予算・実績対比）

資金計画チェック
（管理系分析）

資金計画チェック
（管理系分析）

営業・販売方針変更
（政策変更）

営業・販売方針変更
（政策変更）

再シミュレーション

販売予測販売予測

当期修正予算当期修正予算

予算差異分析
（経営分析）

予算差異分析
（経営分析）

管理会計上のユニフォーム分析から一歩踏み込んだ分析を行う
ことで、より明確な経営戦略･対策を立てることが可能となります。

計画

実践

分析

補正
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タップ 経営分析システム

インターネットホームページの

お気に入り一覧から選択するだけ！

サブメニューを選択し、

分析目的別メニューへ

ログイン後､

ツリー型メニューより

ダイレクト選択も可能

ブラウザ上で稼動すること

により専用端末を用意する

必要も無く、特別な設定も

一切不要です！

ここが違うここが違うブラウザ上でのアクセスを可能としました！ブラウザ上でのアクセスを可能としました！
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タップ 経営分析システム

分析集計作業に時間がかかっていませんか？

さまざまな角度からの分析に対し手作業で「ホテル様」として見たい角度に集計・表作成をしている
時間・労力をシステム化する事で、資料作成効率が向上し、新鮮な情報で戦略検討が行なえます。

(資料作成に費やしていた時間をホテル本来のお客様対応に廻せます）

ここが違うここが違う基幹システムと連動することで､早期戦略検討が可能に基幹システムと連動することで､早期戦略検討が可能に

現状に則した
的確な分析

現状に則した
的確な分析

業務の効率化業務の効率化 作成期間短縮作成期間短縮

多彩な基本
分析項目

独自分析に
も対応可能
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タップ 経営分析システム

分析内容をもっと見やすくすることは出来ないか？

経営分析システムでは、円グラフや折れ線グラフでの表示も可能な為、見やすくわかりやすい分析
結果を確認していただけます。

更に、独自の分析･資料作成を行なう際にはExcel等へ出力し、ビジュアル的な補正を行なうことも
可能です。

資料を独自補正することにより施設固有の問題点･必要検討事項等の明確化を図ることも可能とな
ります。

ここが違うここが違う分析データのイメージ化、オリジナル資料の作成分析データのイメージ化、オリジナル資料の作成
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タップ 経営分析システム 販売分析機能（例）

客層別販売分析

販売金額分析
人数･組数分析

客単価･組単価分析
等…

実績表示からイメージ
表示(グラフ化)へ展開
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タップ 経営分析システム 管理系分析機能（例）

財務経理損益分析例

人件費分析
財務経理損益計算書

損益分岐点分析
Zチャート分析

等…
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タップ 経営分析システム 管理系分析機能（例）

管理会計損益分析例

予実対比分析
管理会計損益計算書

売上高･費用分析
部門比較分析

等…
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タップ 経営分析システム 予算･シミュレーション機能（例）

予算シミュレーション
売上高･費用シミュレーション

各部門予算登録
等…

各部門での積上げ目標
（予算積算 → 目標利益）

各部門での積上げ目標
（予算積算 → 目標利益）

経営者が設定した利益目標
（目標利益 → 売上予算）

経営者が設定した利益目標
（目標利益 → 売上予算）
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タップ 経営分析システム

Ｅｘｃｅｌ フォームから独自分析資料を作成

ワンタッチで

Ｅｘｃｅｌへエクスポート！
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タップ 経営分析システム（詳細機能一覧）

１．販売分析

宿泊部門

経路別実績分析
経路グループ別の実績(室数･人数･収入金額等)から経路詳細へのドリルダウン方式での展開出力が可能。

目的別実績分析
目的(セグメント)別の実績を室数･人数･収入金額等による出力･分析が可能。

ルームタイプ別販売分析
指定年度の月別(半期計)でのグループ及びタイプ別実績を販売可能数･販売数･稼働率･客単価の角度から表示･分析が可能。

日毎実績分析
指定年月の日別販売実績をシーズンコード、稼働率･同伴係数･客室単価・ＲｅｖＰＡＲ等の各分析項目での比較が可能。

個人団体動向
指定年月の日別販売実績をシーズンコード･稼働率･販売室数に対する個人･団体内訳比較が可能。

Ｃ/ＩＮ，ＯＵＴ 時間帯分析

指定年月･曜日毎に件数または人数でのチェックイン、チェックアウト数を時間帯の波動表示及び、数値にて出力。

客室収入予算
各年度毎の月別客室収入予算･実績を稼働率･販売可能室数･ＲｅｖＰＡＲ等別に比較を行うことが可能。

また、その他収入(付帯関連)の確認･分析も可能。
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タップ 経営分析システム（詳細機能一覧）

婚礼宴会部門

経路別実績分析

指定年月の当年･前年実績を件数･人数･収入･単価にて比較し、売上の前年達成比率での分析が可能。

目的別実績分析

指定年月の当年･前年実績を件数･人数･収入･単価にて比較し、売上の前年達成比率での分析が可能。

また、料理･飲料･その他･全体での切り替え分析が可能。

地域別実績分析
指定年月の地域別件数(組数)・人数･売り上げ実績を宴会目的毎に出力･分析が可能。

婚礼宴会受注分析

基準年度指定による月別受注件数を成約年月別に出力･分析が可能。

受注推移分析

指定年月･経路毎の受注日推移分析が成約･キャンセル別に可能。
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タップ 経営分析システム（詳細機能一覧）

レストラン･ショップ部門

時間帯別実績分析

指定年月の時間帯毎に店舗別比較を実績･予算にて分析が可能。

時間帯別売上推移分析

指定年月の店舗別当年･前年実績を料理･飲料･その他の売上区分にて時間帯別に比較し、売上の前年達
成比率での分析が可能。

メニュー区分別売上分析

指定年月のメニュー区分･分類別当年･前年実績を商品数･金額にて比較し、売上の前年達成比率での分析
が可能。

メニュー別ＡＢＣ分析

指定年月のメニュー区分･メニュー別の売上を指定順位までの出力により分析が可能。

全体

プロモーション計画表

指定年月の部門別イベント計画を内容、金額にて出力する。

金額に関しては当年･前年比較が可能。

収入実績表

指定年月の部門別収入実績を１日～月末日までの横並び表示･分析が可能。
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タップ 経営分析システム（詳細機能一覧）

２．予測分析

販売状況表
指定年月の現販売予測分析を行う。

宿泊に関しては個人･団体別分析、婚礼宴会に関しては目的別宴席数分析を行うことが可能。

また、予約経路別販売状況表へのドリルダウン展開が行える。

部門毎フォーキャスト分析
過去3年の実績伸び率の平均実績から指定月の部門別販売予測分析を行う。

傾向値とは別に任意に伸び率を入力することによる任意予測分析が可能。

３．管理系分析

損益計算書分析
指定年月の財務経理損益計算書を出力する。部門別出力も可能。

人件費分析
全体又は、部門別に実績区分ごとの月別人件費分析を行う。

固定人件費･変動人件費の色分け表示を行い、人件費比較とは別に売上高との比較分析も可能。

損益分岐点分析
指定月･部門指定により損益分岐点分析表示を行う。

実績･前年実績･予算別の分析が可能。
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タップ 経営分析システム（詳細機能一覧）

予算･実績対比分析
指定月･部門･科目区分別の予算･実績対比分析出力を行う。

売上高･費用分析
部門･対象月の指定による売上･費用分析出力を行う。

部門比較分析
指定月･部門･科目区分別の部門別実績対比分析出力を行う。

Ｚチャート分析
指定月から過去1年間の移動年計から部門別･科目区分別のＺチャート分析を行える。

移動年計を対前年実績だけでなく、対予算での分析も可能。

ユニフォーム分析
指定月･予算区分よりユニフォームシートを表示。当初予算又は、予算シミュレーションにて登録された予算からの表示選択が可能。

４．予算シミュレーション

部門予算登録(宿泊･宴会･レストラン･ショップ)
各部門毎の予算設定が可能。

予算シミュレーション
営業各部門毎の予算シミュレーションが可能。

固定経費は金額指定、変動経費は比率指定にて予算の任意修正が可能。

売上高･費用シミュレーション
当年実績･予算･前年実績指定による期待利益からの売上高･費用シミュレーションを科目区分別に行うことが可能。
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