


宿泊業界内でも、既に収益を向上させる手法として『レベニューマネジメント』が周知され、
その必要性と共に効果も得られていることと思います。

～レベニューマネジメントだけで満足していませんか？～

03-5683-5314

http://www.tap-ic.co.jp

タップ（ＴＡＰ）の社名は
新しい道を切り開く・きっかけをつくるという

意味があり、この企業理念とともに
常に業界における先進的なアイデアを実現し
価値あるソリューションを提供しております

株式会社タップ
〒135-0016 東京都江東区東陽二丁目2番4号マニュライフプレイス東陽町1F

システムに関するお問合せ

製品紹介サイト

より収益を向上させる上で、RevPARだけに偏った見方だけではなく、『粗利益』の観点を意識する
事で、収益の最大化を目指すべきとタップは考えます。つまり、コストも把握して販売活動を行う
事が望まれます。

原価を入力出来る事で売り手に
コスト意識をさせられる見積作成

売上・コスト・Rev PAR
だけでなく粗利益での

販売予測が可能

見積別に粗利益を把握

●例えば、需要予測を見極めてより高い単価で販売出来れば・・・

『売値¥10,000 ⇒ 売値¥10,500 ＝ +¥500の収益』 ﾚﾍﾞﾆｭｰﾏﾈｼﾞﾒﾝﾄの効果

これで収益の最大化なのでしょうか？更に収益の向上を図ることは・・・？

『売値¥10,500 ⇒ 売値¥10,500 ＝ +¥100の収益』 粗利益を意識する事で
更なる期待効果！

タップシステムには、売上・粗利益(コスト)両面を意識した設計思想が入っています。

収益最大化を目指す
ための手法として．．．

●例えば、売値コントロールを行った上で、更に収益性の高い商品(コストが100円でも低い商品)
を見極め販売を行う事で・・・


